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Zakaznické dny 2006

Jedinym zplsobem jak odolat tlaku ze strany
asijskych vyrobcu, je maximdlné zefektivnit viastni
zdroje; fika v exkluzivnim rozhovoru pro casopis
KOVOinzert, generalni feditel TAJMAC-ZPS, a.s. - pan

Michele Tajariol.

Stejné jako v lonském roce, jsme i letos velice radi
prijali pozvani na jiz tradi¢ni Zakaznické dny spolec-
nosti TAJMAC-ZPS, a.s.

Setkani hlavnich predstavitelli spolecnosti se
viemi spoluvystavovateli a navstévniky, probéhlo
za plného provozu, ve Il. vyrobni hale. Prostor byl
rozdélen na cast ve které probéhlo oficidlni zahjeni
a uvitani hostd, generdlnim feditelem spolecnosti,
panem Tajariolem a na predvadéci prostor, uréeny
pro predstaveni vlastnich technologii a produkt(i.

Michele Tajariol
Generalni feditel spolecnosti TAJMAC-ZPS, a.s.

Na prvni pohled bylo zndt, Ze tato forma prezen-
tace ziskava na oblibé, dlikazem byl jak velky pocet
vystavujicich firem, ktery dodal celé akci opravdovy
rozmér domaciho veletrhu, tak i vysoky pocet nav-
stévnikd. Vsem vystavujicim firmam byl poskytnut
prostor pro vlastni prezentaci, ktery umoznil vést
jednani se vsemi zdjemci a formou praktickych uka-
zek je seznamit s vlastnimi produkty.

| pfes nabity program této dvoudenni akce,
se nam pro vas, nade Ctenare, podafilo uskutec-
nit exkluzivni rozhovor s generdlnim feditelem
spole¢nosti TAJIMAC-ZPS, a.s. - panem Michelem
Tajariolem a s panem Ing. Markem Halou- vedoucim
prodeje OC.

Obéma tak dékujeme za velmi zajimavé odpoveédi
a predevsim pak za cas, ktery ndm vénovali.

néni fizeni a logistiky obchodnich aktivit, které
pokryvaji zna¢nou ¢&ast svéta.
Dnes se TAJMAC-ZPS po uzavie-

Vazeny pane fediteli, v roce
2000 se stala majitelem
ZPS a.s. spole¢nost TAJMAC-
MTM s.p.A, mizete nasim Cte-
narim tuto spolec¢nost blize
predstavit a pfriblizit nam
postaveni TAJMAC-ZPS, a.s.
v rdmci celé skupiny?
Rozhodnuti o zakoupeni ZPS ze
strany firmy TAJMAC-MTM bylo
strategickou volbou motivovanou a vazanou
na celou fadu souvisejicich okolnosti.

Predevsim v té dobé bylo ZPS pro TAJMAC-
MTM jednim z nejvétSich dodavateld obra-
bécich strojli, zejména vicevietenovych sou-
struznickych automatd; prevazna cast cinnosti
TAJMAC-MTM tak byla zavisla na udrzeni doda-
vek ze ZPS, které by se v pfipadé odkoupeni
podniku konkuren¢ni firmou staly riskantnimi.

Obrovska vyrobni kapacita ZPS, moznost zis-
kanikvalitnich a odbornych pracovnich sil arela-
tivné nizké naklady vzhledem k ostatnim zemim
,zapadni” Evropy pak firmé TAJMAC- MTM
umoziuje upevnit v Ceské republice pfevaznou
¢ast své vyrobni aktivity rozptylené do dalSich
zemi, predevs$im Italie a Velké Britanie.

Prvotnim zédmérem tedy bylo soustfedit do
ZPS vyrobni aktivity TAJMAC-MTM.

Druhym krokem, ktery v3ak vyzadoval vice
¢asu na realizaci (a predevsim vyzadoval vstup
Ceské republiky do ES), bylo presunout do
nové spole¢nosti TAJMAC-ZPS i ¢ast obchodni
¢innosti TAJMAC-MTM, predevs$im pro usnad-

" niprvnietapy a dospéni k pfizni-
vému bodu etapy druhé nachazi
tak nékde na puli cesty v tomto
procesu.

Kromé toho se ndm podafilo
rozvinout daldi cinnosti, nijak
nesouvisejici s TAJMAC-MTM,
a pfeorganizovat jiné, které auto-
maticky presly z pGvodniho ZPS.
To ndm umoznilo oddélit se od
TAJMAC-MTM i po finan¢ni strance.

Zavérem tedy muzeme fict, Zze dnes je
TAJMAC-ZPS jak vyrobnim centrem TAJMAC-
MTM, tak i nezavislou jednotkou schopnou
vyvijet a prodavat vlastni vyrobky a spolupra-
covat s velkymi mezindrodnimi podniky, jako je
japonska firma OKUMA nebo italska spolecnost
NEGRI BOSSI, na subdodavkach jejich stroja.

Které svétové trhy jsou pro spolec¢nost

TAJMAC-ZPS, a.s. nejvice perspektivni?

Hlavnimi trhy nasi firmy TAJMAC-ZPS céstec-
né zlstavaji ty pdvodni, myslim tim evropské,
ale jsou déle rozsifovany o nové zemé EU a Rus-
ko. Dulezity je také americky trh, kde vsak pre-
devsim vinou poklesu amerického dolaru neo-
¢ekavame zachovani objemu z minulych let.

Samoziejmé, stejné jako vsichni ostatni
vyrobci obrabécich strojd, pozorné sledujeme
vyvoj na asijskych trzich (Cina, Indie, Korea...).
Na téchto teritoriich uz jsme také podnikli urcité
aktivity. Ty jsou vsak zatim v pocate¢nim stavu
a je jesté pfilis brzy situaci néjak hodnotit.
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Stale vice se ve svété prosazuji ,levné”

obrabéci stroje asijské produkce, jak

vnimate tlak téchto asijskych vyrobca?

Predevsim v TAJMAC-ZPS nevidime tuto
situaci tak dramaticky, coz se zakladd na
tom, Ze nastésti nevyrabime stroje ,levné”
ale ,technologické”.

Je viak pravdou, ze asijsti vyrobci pfede-
v$im z Taiwanu a Koreje, razantné nastoupili
na evropské trhy a v budoucnu pfibudou
také Cinané (dnes jesté nastésti zaméstnani
zésobovanim domaciho trhu) a budou jesté
agresivnéjsi.

Musime brat v Uvahu, ze pro klienta neni
az tak dlilezita cena stroje jako cena vlastni-
ho vyrobku obrobeného na stroji.

Spolec¢nost TAJMAC-ZPS, a.s. ma na trhu
ve Stredni Evropé velice silnou pozici,
zajimalo by nds, jak reagujete na dyna-
micky rozvoj automobilového primyslu

v tomto regionu?

Rozvoj automobilového primyslu v kraji,
tim myslim celou Ceskou republiku a Slo-
vensko, se pfiznivé odrazi na ekonomice
TAJMAC-ZPS. Témér viechny nase vyrobky

Jak vidite obecné trendy a perspektivu

ve vyrobé CNC obrabécich stroja?

MUj obecny pohled na véc je ten, ze je
nutné byt stdle ve stfehu.

Pro vysvétleni: pro fizeni jakkoli velkého
podniku puasobiciho na kterémkoli trhu je
dilezité mit néjakou dlouhodobou pracov-
ni vizi. Spole¢nost TAJMAC-ZPS vypracova-
la rlstovy plan na pfistich nékolik let, ktery
zahrnuje také vyvoj novych strojd; domni-
vame se, ze se budeme schopni poméfit
jak s témi nejvétsimi na trhu obrabécich
stroji (Japonci a Némci), tak i s vyrobci

Jedinym zpuUsobem, jak odolat tlaku ze
strany asijskych vyrobcl, je maximalné
zefektivnit vlastni zdroje, neustale kontrolo-
vat ceny strojl na trhu a tam, kde to projek-
tova vylepseni nebo vys$si pracovni vynosy
umoznuji, jejich ceny snizovat. Nikdy nebu-
deme levnéjsi nez asiaté, ale je dllezité, aby
se cenové rozdily udrzely co nejmensi.

Je tfeba vyvinout takovou strategii,
ktera se nebude zaklddat pouze na ceng,
ale na celkovém servisu doddavky: sledo-
vat obchodni pozadavky zdkaznika, vyra-
bét kvalitnéjsi stroje a poskytovat rychly
avykonny servis, okamzité dodavky nahrad-
nich dilG a predevsim technickou podporu
na vysoké urovni.

Ing. Marek Hala
vedouci prodeje OC

Muzete nam prosim na tvod

struéné predstavit novinky

z letosnich Zakaznickych

dnt (dale ZD)?

Letos nebylo tolik novinek
jako v minulych letech aspon
pokud se tykd divize CNC.
Ovsem jen zdanlivé. Z casovych divodu
nebylo mozné vystavit novy model stroje
jehoz premiéru pfesouvdme na MSV BRNO,
nicméné jsme predstavili okolo 40 rliznych
aplikaci a technologickych opci aplikova-
telnych na nasich strojich. Mrzi nas, ze jsme

\

jsou svym zpUsobem vazany na automobi-
lovy primysl a pro nékteré z nich, jako jsou
napfiklad vicevietenové soustruhy, je toto
odvétvi hlavnim odbytistém.

Nékteré z nasich investic, jako odkoupeni
francouzské spole¢nosti MANURHIN, ktera
vyrabi jednovietenové dlouhotoéné sou-
struhy, byly realizovany pravé pro rozsifeni
nasich odbytist v oblasti automobilového
pramyslu.

Vyhody vyplyvajici z rozvoje automobilo-
vého odvétvi v kraji by mohly byt jesté vétsi,
pokud by vlada vice ochranovala mistni
vyrobce obrabécich strojl. Tady bychom se
ale museli zacit bavit o politice a ne o pra-
myslu, coz neni cilem tohoto rozhovoru.

z logistickych dlvodud nestihli
pfipravit 50sé provedeni stroje
MCV 1210. Avsak prezentace
této verze byla navstévnikim
pfedvéddéna z videozdznamu
na plazmové obrazovce. Redlné
ji budou moci nasi zakaznici
vidét na strojirenském veletrhu
v Brné.

Jako uplnou novinku jsme
predvedli tfi typy jednovietenovych dlouho-
to¢nych automatd MANURHIN K'MX, jejichz
vyrobu a prodej jsme letos zahdjili.

Na leto3nich ZD si mohli navstévnici pro-
hlédnout a blize se seznamit s viceviete-

levnych stroju.

Zkusenost z poslednich let nas pouci-
la o tom, Ze musime byt stale pfipraveni
na nahlé obraty na trhu: méni se nejen
investorské zemé (obrovsky kapital, ktery se
pfeléva z jedné strany svéta na druhou), ale
i vyrobni technologie.

Tyto zmény jsou casto rychlejsi, nez
schopnost samotnych podnik( dokazat
zménit svou obchodni a vyrobni strategii.

Takze firma TAJMAC-ZPS déle pokracuje
ve svém programu pro dalsi roky, ale zéro-
ven stale bedlivé sleduje vie, co se déje
kolem a je pfipravena zcela prehodnotit své
plany, pokud to bude tfeba.

novym automatem MORI-SAY TMZ 642

CNC. Tento automat je zajimavy zejmé-

na nezavislym fizenim otacek kazdého

vietene, mizete nam prozradit hlavni
vyhody, které spocivaji v tomto technic-
kém reseni?

Podle vedouciho konstruktéra Ing.
Jaroslava Zemanka jsou to:

1. Technologické vyhody:

Klasické vicevietenové automaty obrabi ve
vsech pracovnich polohdch na viech viete-
nech za stejnych otacek, které jsou kompro-
misni volbou mezi pozadavky na jednotli-
vych operacich. Samostatny pohon kazdého
vietene dava stejny technologicky komfort,
jako na jednovfetenovém NC soustruhu.
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2. Konstrukéni vyhody:

Pro pohon vieten jsou pouzity bézné vre-
tenové AC motory a v pFipadé poruchy je
motor jednoduse vyménitelny.

Motory jsou umistény mimo prostory pra-
covnich vieten a proto nemusi byt stroj
vybaven chlazenim vietenového bubnu.

Stroj nevyzaduje ndrocné technické fese-
ni pfivodu energie a signalu do prostoru
vietenového bubnu, jako je tomu u stroju
s motory integrovanymi v bubnu.

Diky externimu umisténi motord, je umoz-
nén vyssi vykon a daleko lepsi rozlozeni
kroutictho momentu.

Ve kterych zemich a primyslovych

odvétvich, umistuje TAJMAC-ZPS, a.s.,

coby predni svétovy vyrobce obrabécich

center, nejvétsi podil své produkce?

S dovolenim bych Vés trochu poopravil
a zdanlivé budu hovofit proti ndm , ale my
se pasujeme do role spise pfedniho evrop-
ského dodavatele. Nicméné na pfivlastcich
nesejde, dllezité jsou vysledky a ty se za
posledni dva roky vyrazné zlepsily. Velice si
vazime Ceského a slovenského trhu, ktery
predstavuje pevnou a strategickou zdkladnu
pro nas podnik, a to jak z pohledu trzeb, tak
z pohledu ziskavani zkusenosti a konkrétnich
pozadavkdl, které nas nasledné posouvaji
déle. Nicméné po oziveni svétového trhu se
pomér prodanych stroju presouva opét do
zahranici. Nejvétsi odbératelé jsou v Némec-
ku, Italii a v Rusku. Z mimoevropskych zemi
bych rad zminil Egypt a USA, kde mame
vlastni pobocku.

Prozradite tém, ktefi nenavstivili ZD
pfimo v prostorach spole¢nosti, na které
nejblizsi akci budou moci shlédnout
novinky z produkce TAJMAC-ZPS, a.s.?
Nejblizsi akci bude MSV v Nitte, kde v hale
M2 predstavime navstévnikim mimo jiné

Eviss
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stroj MCV 1210. Jsme presvédceni, ze 50sé
provedeni tohoto stroje bude nesmirné zaji-
mavé pro zakazniky z dlvodd parametr(,
které nabizi. O mém tvrzeni svéddi i to, ze
v soucasné dobé mdame objednéavky pro
toto provedeni pokryty az do konce roku
2006. Nasleduje veletrh v Moskvé a v Pozna-
ni, které patfi mezi vétsi akce a mezi nimi
jsou dalsi vystavy, kterych se zucastnime
prostfednictvim nasich dealerd. Samoziejmé
nejvice novinek bude k vidéni na letoSnim
IMT, MSV v zati v Brné.

Na lofiském Mezinarodnim strojiren-
ském veletrhu v Brné ziskal TAJMAC-
ZPS, a.s., Zlatou medaili za vertikalni
obrabéci centrum MCV 1210, mate i pro
letosni rok ,kandidata” na toto prestizni
ocenéni?

Jesté je brzy na rozhodnuti, zdali se do

této soutéze prihlasime ¢i ne, nicméné kan-
didat urcité je. Na letoSnim IMT v Brné chce-
me vystavit vysoko-produkéni stroj H 50,
ktery doplni Uuspésnou fadu horizontalnich
obrabécich center H 40 a H 63. Na tomto
stroji budou pouzity nejnovéjsi poznatky
v konstrukci horizontalnich stroji. Zaméfili
jsme se hlavné na rychlejsi vyménu nastroje
a akceleraci. Rovnéz pfichazime s novym
feSenim automatické vymeény palet. Timto
vas i vazené Ctendfe osobné zvu tradi¢né
do pavilonu V do nasi expozice a budu se
té3it, Ze vSe zminéné Vam budu moci v redlu
potvrdit.

Celému realizatnimu tymu spolecnosti
TAJMAC-ZPS dékujeme za pozvani na ZD a pre-

jeme hodné Uspéchd. u

Iva Duroniovd, Jiri Klusdcek / INFOCUBE




